Szkolenie jednodniowe

Tytut: Incoterms 2020® - najnowsza wersja - Jak je rozumie¢, stosowac i nie popetniac

btedow

Cel: (i) Przekazanie informacji o najnowszej wersji Incoterms® 2020, ich nowej strukturze
wewnetrznej, zmianie kolejnosci i nazwy regut, réznicach w stosunku do Incoterms®
2010 oraz o zasadach prawidtowego i bezpiecznego stosowania regut w kontraktach
handlowych.

(ii) Analiza poszczegodlnych regut Incoterms® 2020, w kontekscie podziatu obowigzkdw,
kosztéw i ryzyka zwigzanego z dostawg towaru miedzy sprzedajacym i kupujacym.

Program:

[1] Wprowadzenie:

e Krodtka historia Incoterms;
e Incoterms 2020 a umowa sprzedazy (pojecia dostawa, wtasnos¢, ryzyko);

[2] NOWOSCI w Incoterms® 2020;

[3] ROZNICE w stosunku do wersji Incoterms® 2010;

[4] Analiza i oméwienie 11 regut Incoterms® 2020 oraz zmian w poszczegolnych regutach,
ze szczegdlnym uwzglednieniem podziatu obowigzkéw, kosztow i ryzyka miedzy
sprzedajacym i kupujacym;

[5] Analiza bteddw, ktére mogqg by¢ popetnione przy stosowaniu regut Incoterms® 2020:

e brak informacji o wersji Incoterms;

e negatywne konsekwencje zwigzane z brakiem okreslenia punktu dostawy;
e Dbtedne stosowanie regut FOB, CFR i CIF w transporcie kontenerowym;

e mozliwe konsekwencje finansowe wskutek btednej interpretacji regut C.

[6] Incoterms® 2020 w kontraktach handlowych:

e Czy stosowac w kontraktach reguty Incoterms® 20207
e Ktdrg regute wybrac?
e Jak czynniki nalezy wzig¢ pod uwage w procesie decyzyjnym?

[7] Dokumenty i informacje wymagane od stron kontraktu w Incoterms® 2020.

[8] Incoterms® 2020 a umowa spedycji i umowa przewozu.

[9] Ubezpieczenie towaru w drodze w Incoterms® 2020.

[10] Warsztaty (rozwigzywanie w grupach case’éw)

[11] Podsumowanie (dyskusja podsumowujgca, pytania, odpowiedzi).

Rezultat: Uczestnik szkolenia bedzie potrafit dokonac¢ wyboru prawidtowej reguty Incoterms®,

z uwzglednieniem specyfiki towaru i gatezi transportu, w kontraktach eksportowych
i importowych. Pozwoli to na unikniecie wielu kosztownych bteddw i bezkonfliktowg
realizacje transakcji handlowej.

Metody: Wyktad, wzbogacony animowang prezentacjq Incoterms i zajecia warsztatowe

(przyktady wziete z zycia i ze spordéw). W trakcie szkolenia, sumarycznie, co
najmniej jedna godzina zostanie poswiecona na wymiane pogladéw w formie
dyskusji, ewentualne formutowanie probleméw, pytania i odpowiedzi.



